11 класс 29 декабря 2022 - четверг
	№ урока
	Расписание
	Тема урока
	Задания
	Сроки выполнения

	1
	Рус.яз. (Пр)
	Тест в формате ЕГЭ
	Выполнить тест в формате ЕГЭ
	29.12

	2
	История
	Реформы в промышленности. Переход от отраслевой системы управления к совнархозам. Расширение прав союзных республик. Изменения в социальной и профессиональной структуре советского общества к началу 1960-х гг. Преобладание горожан над сельским населением. Положение и проблемы рабочего класса, колхозного крестьянства и интеллигенции. Востребованность научного и инженерного труда. Расширение системы ведомственных НИИ.
	Параграф 36.  Вставьте пропущенные слова: После визита Н.С. Хрущёва в США в _______ г. с целью решения кормовой проблемы происходит насильственное насаждение ________по всей стране, даже в районах Севера. Объединив два последних года шестой пятилетки с годами следующей пятилетки, был создан единый план _____________.

Варианты ответа: КСУ, 1949г, МТС, «пятилетка», «семилетка», картофель, кукуруза,1959г.


	29.12

	3
	Родной язык
	Телефонный этикет  в деловом общении.
	Деловое общение - это процесс взаимодействия в общении, при котором происходит обмен информацией для достижения определенного результата, т.е. это общение

целенаправленное. 

Умение деловых людей вести телефонную коммуникацию влияет на их личный  авторитет и на имидж фирмы, организации, которую они представляют. Большинство специалистов в деловом мире не имеют специальной подготовки для ведения телефонных бесед и переговоров, зачастую не имеют ее и секретари приемных, хотя

отвечать на телефонные звонки является их первоочередной обязанностью. В последнее время за рубежом широко практикуются внутрифирменные краткосрочные

курсы по овладению основами работы с оргтехникой, где особое внимание уделяется телефонам. Владение беседой по телефону рассматривается как неотъемлемая

часть образования "белых воротничков" новой формации.
Деловые партнеры, как правило, очень внимательно выслушивают начало разговора, которое формирует, так называемое «первое впечатление». Даже, если оно не соответствует действительности, то все равно сильно влияет на результат всего разговора. Способами начала разговора, которые создают негативное

представление о собеседнике являются:

Показывающие неуверенность фразы: «Не знаю, даст ли что-нибудь наша беседа…», «Пожалуйста, если у вас есть время меня выслушать…», «Может, я что-то  неправильно понял, но мне сказали, что можно поговорить с вами…»

Фразы-проявление неуважения: «Давайте с вами быстренько рассмотрим…», «Я, как раз, случайно вспомнил и звоню вам…», «Я хотел бы сразу отмести ваши сомнения…»; Не следует начинать разговор с наиболее трудных (проблемных) моментов, по которым могут быть разногласия, таким образом ставя собеседника в оборонительную позицию: «Вам это может не понравиться, но я хотел бы осветить проблему…», «Давайте сразу договоримся по следующим вопросам…»

Не следует: 
1. Долго не поднимать трубку.

2. Говорить "привет", "да", когда начинаете разговор.

3. Спрашивать: "Могу ли я вам помочь?".

4. Вести две беседы сразу.

5. Оставлять телефон без присмотра хотя бы ненадолго.

6. Использовать для заметок клочки бумаги и листки календаря.

7. Передавать трубку по много раз.

8. Говорить: "Все обедают", "Никого нет", пожалуйста, перезвоните".(запомнить информацию)
	29.12

	4
	Ф/К
	
	
	

	5
	Обществознание
	Политический процесс.
	Кравченко  § 26, заполните таблицу «Типологизация политических процессов».

	29.12

	6
	Математика
	Наибольшее и наименьшее значения функции
	https://resh.edu.ru/subject/lesson/6195/

	29.12


